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FALCON Hay ventas, pero no las esperadas por los comerciantes

Viajeros rinden sus aguinaldos
en la Zona Libre de Paraguana

Aires acondicionados y neveras son los mas
buscados por los clientes, ademas de los
licores para amenizar las fiestas navideiias

MARIANELA MILLAN

PUNTO FIJO

Es sédbado. Las calles estan al
tope y no hay dénde estacio-
nar. Las tiendas lucen abarro-
tadas y vendedores y gerentes
luchan por brindar una bue-
na atencién a los clientes y no
errar en las facturas. Asi es el
fin de semana en plena tem-
porada de ventas navidefias
en la Zona Libre de Paragua-
nd, destino de compra de mu-
chos venezolanos que buscan
el ahorro con precios libres de
impuestos.

Los aires acondicionados,
neveras, congeladores y tele-
visores son los productos mas
demandados en esta tempo-
rada por una clientela que
viaja kilémetros en busca de
los precios de zona libre. Aho-
rrarse hasta 20% del costo de
los electrodomésticos respec-
to a los que se expenden en
otras ciudades es la clave, so-
bre todo en tiempos de crisis,
cuando cada centavo de las
utilidades debe aprovecharse
al méximo.

Maday Laclé, asistente admi-
nistrativa del comercial La Flo-
rida, sefiala que las ventas han
estado agitadas desde el 23 de
noviembre, a pesar de que los
precios se han incrementado
debido al control cambiario y
la poca disponibilidad de di-
visas preferenciales para las
importaciones.

Uno de los servicios que
acompafa la compra es la
orientacion al cliente sobre el
régimen aduanero, las canti-
dades de articulos permitidos
por personas y el limite de las
compras.

Laclé asegura que se brin-
da la debida informacién a
los clientes sobre estos aspec-
tosy, en caso de sobrepasar el
monto estipulado porla ley, se
les ayuda a elaborar una carta
compromiso para el pago del
excedente, lo que minimiza los
tramites engorrosos que debe
cumplir el comprador.

Sostiene que las familias se
organizan al momento de la
compra para ajustarse a las
restricciones aduaneras, pero
sin perder la oportunidad de
llevarse todo lo que necesitan.
“Esto ocurre mayormente con
la compra de aires acondicio-
nados, porque quieren llevar-

selos en cantidades”, dice.

Mas econémico. La mayoria de
los clientes de la Zona Libre de
Paraguand provienen de los es-
tados Zulia, Carabobo y de Ca-
racas. Viajan con sus parientes
u organizados en grupos.

A Megdy de Tetman y su fa-
milia no les importa recorrer
342 kilémetros ida y vuelta el
mismo dia para disfrutar de los
precios de la zona libre. Via-
jaron desde Maracaibo por-
que en Punto Fijo los electro-
domésticos y la linea blanca
cuestan menos. “Aqui se con-
siguen un poquito mas econo6-
micas las cosas. Algo es algo”,
dice.

La familia comparte el dinero
para poder comprar la mayor
cantidad posible de los pro-
ductos que buscan, sin violar
las restricciones aduaneras.
Entre todos, llevan tres aires
acondicionados, un televisor
y una nevera, ademads de len-
cerfa para el hogar.

De Barquisimeto también
se dirigen a comprar en Para-
guand. Pedro Ramones viaja
con frecuencia en grupo, con
familiares o amigos. “Siempre
vengo porque es mas econo-
mico, 20% menos”, asegu-
ra. Aprovechando el pago de
las utilidades, cargan con ai-
res acondicionados, nevera y
televisor.

Carmen Luisa Rodriguez, de
Valencia, compr6 un aire acon-
dicionado y unalavadora. “Es-
toy aprovechando para buscar
también los juguetes para los
regalos y mi esposo lleva lico-
res porque aqui son mas bara-
tos”, manifiesta.

Algunos recurren al servi-
cio de fletes para transportar
la mercancia de gran tamano.
Julio Colina es una de las per-
sonas que ofrece transporte de
carga a cualquier destino del
pais. Al hacer una evaluacién
sobre las ventas de esta tempo-
rada, expresa que han dismi-
nuido respecto al afio pasado.
“El movimiento estd regular,
no como hace dos afios atrds.
Anosotros nos resultaba renta-
ble, pero ahora no”, afirma.

Licores buscados. Los produc-
tos preferidos en la temporada
navidena son los licores. Luis
Calado, gerente de una de las

""PT—F
o

% p &

JESUS ORDONEZ

Los compradores viajan en grupos familiares o de amigos para poder llevar entre todos una mayor
cantidad de productos sin violar las restricciones aduaneras

Régimen de equipaje

« o o LOS pasajeros mayores
de 14 afios de edad podran
adquirir mercancia exenta
de impuestos hasta por un
monto equivalente a 100 UT,
es decir, 5.500 bolivares fuer-
tes, hasta 2 veces al mes.
Recuerde solicitar facturas
con nombre, RIF y niime-

ro de registro del estableci-
miento vendedor. Cantidad
de mercancia, descripcién,
precio unitario, precio total,
nombre y niimero de cédula
del comprador. Esta factura

deben sellarla en la Aduana
de Cararapa, carretera Coro-
Punto Fijo.

Cantidades de articulos per-
mitidas por pasajero:

« e Licores: cinco litros por
cada tipo

s Acondicionadores de
aire, refrigeradores, lava-
doras, televisores, equi-
pos de sonido: una unidad
« o o Computadoras perso-
nales: una unidad

« o o Teléfonos celulares:
una unidad

« oo Camaras fotograficas
yde video: una unidad

e oo Sdbanas y toallas: tres
unidades

¢ oo Cubrecamasy edre-
dones: una unidad

¢ o Bicicletas: una unidad
¢ oo Muiiecas y otros ju-
guetes: dos unidades

« oo Luces navideias: dos
juegos

« o o Adornos navideiios:
doce unidades

Fuente: Corpotulipa

cinco tiendas de los Bodego-
nes Hermanos Gouveia, sena-
la que el escocés se mantiene
como el mas demandado en
esta época, aunque las ventas
se observan bajas.

“Ya la gente no compra tres
cajas sino una. En 2008, a es-
ta fecha se habia vendido una
gran cantidad de whisky. El
ano pasado el dinero lleg6 a la
calle con mas antelacion. En
octubre ya habian pagado uti-
lidades y la gente pudo com-
prar més”, comenta.

Este afio hubo un incremen-
to en los precios del whisky de
entre 20% y 30%, pero en la zo-
na libre su costo es el mds eco-
némico del mercado de licores
en el pais, segtin Calado.

NUEVA ESPARTA Salud reproductiva fue uno de los temas

Efectuaron foro sobre el sida

La inmunéloga Sleygh

Castillo afirmé que la cesarea
reduce significativamente la
transmision de la infeccion por
VIH al bebé

La Organizacion Stop VIH pre-
sent6 el segundo foro “Hable-
mos sobre el Sida”, en el audi-
torio Santiago Marifio de la isla
de Margarita.

La actividad se efectu6 con
motivo del Dia Mundial de la
Respuesta al VIH Sida, celebra-
do el 1° de diciembre.

En la conferencia, a la que
acudieron mas de 180 perso-
nas, se expusieron temas co-
mo salud sexual y reproducti-
va, embarazo en mujeres con
VIH sida, tratamiento antirre-
troviral y la calidad del servicio
meédico.

“No todas las mujeres emba-
razadas infectan a su bebé con
el VIH. Esto depende del trata-
miento antirretroviral que se le
aplique y la manera en que se
lleve a cabo el parto. La cesé-
rea reduce significativamente
la infeccién por VIH al bebé, a
diferencia de los partos vagi-
nales en los que hay més ries-
go de infeccion’, aseveré la in-
munologa Sleygh Castillo.

Buena atencion. La infect6lo-
ga Maria Dolores Fernandez
se refiri6 al tratamiento anti-
rretroviral y a los efectos ad-
versos que causa el consumo
de drogas no permitidas.

La infectéloga Ferndn-
dez subray6 que las sus-
tancias estupefacientes
influyen en la adherencia in-
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adecuada de los pacientes a
los antirretrovirales.

Destacé la importancia de
una buena atencién de salud
a las personas con VIH por-
que si el médico presta un
servicio de calidad las proba-
bilidades de que el paciente
se tome los medicamentos
serd mas alta.

Virreina en campaiia. Para co-
laborar en lalucha contra el si-
da, el viernes llego a la isla Ada
Aimeée de la Cruz, la dominica-
na virreina de belleza univer-
sal, que trabaja en su pais por
los nifios y jévenes con VIH, y
es la imagen de la marca Tra-
viesa que donard una parte de
sus ventas a la organizaciéon
Stop VIH para que siga su la-
bor de prevencién.

s circle star

Competitivos. Agustin Marti-
nez, presidente de la Cdmara
de Comercio e Industria de Pa-
raguand, opina que el control
cambiario y el limitado acceso
a los doélares preferenciales se
ha convertido en el principal
problema para los empresa-
rios de Falcon y de todo el pais
este afio. A pesar de ello, los
comerciantes no han dejado
de importar mercancia para
poder abastecerse y ofrecerle
al comprador lo que busca en
la zona libre.

“Se sigue importando a pe-
sar de que no se puede hacer
con ddlares preferenciales”, di-
ce al explicar que ésta es lara-
z6mn por la cual los precios han
sufrido un incremento progre-

LARA Con 400 funcionarios adicionales

sivo durante 2009. En algunos
rubros los aumentos han du-
plicado el precio de los pro-
ductos, en comparacién con
2008.

Sin embargo, afirma que en
Paraguand se siguen ofrecien-
do los precios més competi-
tivos del pais. Asegura que el
visitante que se ahorra dinero
en la compra, aprovecha para
hacer turismo en la peninsula,
lo que trae otro beneficio eco-
némico para la zona.

El representante de Ca-
coinpar manifiesta que, de
acuerdo con las estadisticas
de visitantes que maneja la
Corporacién para el Turismo
y el Fomento de la Zona Libre
de Paraguand, durante 2009 la

Bajo riesgo

eee Quienes viajan a Para-
guana para disfrutar de las
compras a precio de zona
libre no quedan exentos de
afrontar riesgos que van
desde los accidentes viales
hasta los asaltos de pira-
tas de carretera. Julio Co-
lina, quien hace fletes con
mercancia, resalta la inse-
guridad en las vias. El afio
pasado asaltaron aproxi-
madamente cinco camio-
netas en la carretera Coro-
Punto Fijo.

Comerciantes del centro de
Punto Fijo también advier-
ten al cliente para que tome
precauciones en la calle, en
los cajeros bancarios y esta-
cionamientos. La vigilancia
ha mejorado este afio tanto
en las vias como en la ciu-
dad, pero la inseguridad si-
gue latente.

peninsula ha recibido la mis-
ma cantidad de personas que
el afio pasado. La diferencia se
refleja en el nimero de articu-
los vendidos.

Agrega que hasta la fecha
los comerciantes han logrado
vender la misma cifra en bo-
livares que en la temporada
navidena pasada, pero ésta
representa la mitad de los ar-
ticulos expendidos en diciem-
bre de 2008.

Temporada que no llega. Los
comerciantes manifiestan que
la tan ansiada temporada na-
videfia parece que no termi-
na de llegar este afo, porque
las ventas no alcanzan el nivel
esperado.

“Laverdad, no eslo que espe-
rdbamos”, expres6 Mahmoud
Nagib, gerente de Panafoto Zo-
na Libre. Acota que en las ulti-
mas tres semanas las ventas se
incrementaron con respecto a
los meses anteriores, aunque
atn no alcanzan las registra-
das en 2008; la diferencia es
de 60%.

Considera que las ventas han
bajado como consecuencia de
las restricciones en el control
de cambio, lo cual ha dismi-
nuido las importaciones e hi-
70 subir los costos de los pro-
ductos. “Estamos trabajando la
importacién con délar negroy
no se le gana mucho a la mer-
cancia”, destaca.

El comerciante sefiala que la
gente prefiere comprar aires
acondicionadosy linea blanca
ante el temor del futuro con-
trol en la venta e importacién
de estos rubros, anunciado por
el Gobierno.

Lamayoria de los comercian-
tes espera que la temporada
arranque con fuerza hasta el
20 de diciembre, fecha en la
que suele bajar la afluencia de
clientes en Paraguana.

Reforzaron seguridad en bancos

La Division de Operaciones de
Polilara indicé que se busca
que los clientes realicen con
tranquilidad sus operaciones
financieras

CESAR PARADAS
BARQUISIMETO
Como consecuencia de los 25
robos perpetrados durante es-
te ano en entidades financieras
del estado, la Policia de Lara re-
forzé la seguridad para los ban-
cos y zonas adyacentes. Ade-
mas de los 3.000 hombres que
conforman el plan de seguridad
Navidad 2009, han desplegado
400 funcionarios mas para el
resguardo de las personas que
acudan a las agencias.

“Se trata de un plan especial
que decidimos implementar a
partir del primero de diciem-
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Este afio han robado
a 25 entidades

bre y lo hemos denomina-
do Seguridad Bancaria 2009.
La idea es que los usuarios se
sientan seguros al momen-
to de visitar una agencia para
efectuar sus transacciones”,

explico el jefe de la Divisién de
Operaciones de la policia, José
Gregorio Vera.

Los funcionarios, distribui-
dos en motos, patrullas y a
pie, mantendrédn presencia fi-
ja en las diversas instituciones
financieras que existen en La-
ra. “Son 400 policias que estan
dedicados exclusivamente al
resguardo de la colectividad.
De ahi no se van a mover por-
que esta fecha es propicia para
que los bandidos intenten ro-
bar a las personas que cobran
sus bonos navidenos”, indicé.

Informé que el registro de in-
cidentes en bancos y sus adya-
cencias ha disminuido desde
que se activo el plan. “Confia-
mos en que cerraremos el ano
sin nuevas situaciones irregu-
lares”, dijo.

28.5 295 30.5

31



